Wy Taller de Oratoria wwavw
para estudiantes y jovenes
profesionales de UCSF

Descubri tu voz: aprende a expresarte
con claridad y confianza
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Querés destacarte en reuniones laborales, transmitir sequridad en un examen,
superar el desafio de conseguir tu primer trabajo, cerrar una buena venta con un
cliente? ...Entonces este taller es para vos!!!!

Descubriras como manejar tu cuerpo y tu voz y como transmitir tus ideas para
comunicarte efectivamente y con seguridad.

En cinco encuentros presenciales compartiremos técnicas y ejercicios que te
permitirdn adquirir sequridad, manejando eficazmente los Siy los NO de una
comunicacion oral efectiva.

Desarrollar y fortalecer las habilidades oratorias de estudiantes y jovenes
profesionales, capacitandolos para expresarse de manera clara, persuasiva y
efectiva en diferentes contextos académicos v profesionales.

1. Mejorar la expresion oral, poniendo énfasis en el uso de la voz v el lenguaje
corporal para complementar el discurso.

2. Potenciar la estructuracion de discursos.

3. Potenciar |a habilidad de persuasion y storytelling. &
4. Desarrollar habilidades de improvisacion.

5. Fomentar la empatia con la audiencia.

6. Promover el uso efectivo de recursos visuales y no verbales.

I. Introduccién

11 Objetivos del taller

1.2 Importancia de la oratoria en el ambito académico y profesional
1.3 Expectativas y compromisos de los participantes
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Il. Elementos de la Comunicacion

2.1 Habilidades verbales y no verbales

2.2 Importancia de la empatia y la escucha activa
2.3 Adaptacion al publico y al contexto

lll. Desarrollo de la expresion oral

31 Manejo de la voz y el lenguaje corporal.

3.2 Estrategias para vencer el miedo escénico

3.3 Desarrollo de la confianza al hablar en publico

IV. Estructuracion efectiva de discursos
4.1 Técnicas para organizar discursos de manera persuasiva
4.2 Uso de ejemplos y anécdotas para reforzar el mensaje

V. Storytelling y narrativa persuasiva

51 Principios vy aplicacion del storytelling

5.2 Construccion y narracion efectiva de historias

5.3 Integracion del storytelling en presentaciones y discursos

VI. Persuasion y argumentacion

6.1 Principios de la persuasion en la comunicacion

6.2 Construccién de argumentos sélidos y convincentes

6.3 Aplicacion de técnicas persuasivas en discursos y presentaciones

VII. Practicas y simulaciones

71 Ejercicios practicos de oratoria

7.2 Simulaciones de situaciones profesionales y académicas
7.3 Retroalimentacion grupal e individual

Arancel promocional para UCSF: +info: marialrodriguez@ucsf.edu.ar

Valor de matricula por participante de $60.000;
pudiendo pagarse en 2 cuotas de $30.000 cada una.
Un pago $52.000
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